< CS|
your digital partner

Procedure di ingaggio

Questa procedura descrive le attivita da seguire tra Concessionario e Concedente, in
tutti i casi in cui un operatore di mercato TLC avesse chiesto offerta per un IRU con
durata superiore al contratto di concessione.

Il Concessionario presenta la richiesta di IRU a scavalco al Concedente precisando:
Operatore TLC, tratte d'interesse, lunghezza della f.0., durata dell'lRU specificando anni di
sua competenza e anni di competenza di CS1, importo di competenza del Concessionario

}

‘ Il Concedente valuta la proposta ‘

M Il Concedente invia approvazione ‘ Il Concedente comunica diniego
J motivandolo

Il Concessionario emette offerta
legandola al contratto verso il Concedente

Il Concessionario invia copia del
Contratto firmato (o offerta accettata) al
Concedente

!

Il Concedente firma il contratto IRU con
I"operatore TLC per gli anni di scavalco

] Il Concedente comunica la firma del Ezg Il Concedente comunica
contratto IRU al Concessionario al Concessionario lavolonta
4 dell"operatore TLC di non firmare
Il Concessionario avvia attivita *
d’interconnessione ove necessario Il Concessionario invalida I'offerta non
* dando seguito alle attivita di rilascio
Il Concessionario esegue collaudo
inviandone copia al Concedente

Awvio dell’usufrutto

O

Si precisa, come da diagramma di flusso, che il contratto IRU stipulato da
Concessionario e Operatore, a garanza di tutte le parti, conterra una clausola che
condiziona I’efficacia alla stipula del contratto IRU tra CSI e Operatore, ¢ che pertanto
il collaudo potra avvenire solo a seguito della stipula di entrambi i contratti.

Inoltre, la firma di entrambi i contratti con il Concessionario e con il Concedente &
condizione “sine qua non” per 1’applicabilita delle tariffe del Catalogo Servizi per
Contratti IRU oltre il termine della concessione.
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In particolare, il contratto IRU proposto all’Operatore dal Concedente, conterra le
seguenti previsioni:

a. che il corrispettivo spettante al Concedente sara fatturato dal Concedente
medesimo 120 giorni prima della scadenza del Contratto di concessione, con
scadenza di pagamento a 30 giorni dalla data di ricevimento della fattura. Si
precisa sin da ora che il corrispettivo spettante al Concedente sara comungque
dovuto dall’operatore, anche in caso di recesso di quest’ultimo;

b. che al fine della stipula del contratto IRU con il Concedente 1’Operatore di
mercato TLC dovra presentare a garanzia del rispetto degli impegni assunti, una
fidejussione bancaria o assicurativa, pari al 50% dell’importo del contratto IRU.

Il sequente diagramma di flusso riguarda il caso in cui I’operatore TLC richiedente ¢ lo
stesso CSI-Piemonte in qualita di Operatore, esso stesso titolare di autorizzazione n. 318
del 01/01/2007 da parte dell’AGCOM, con iscrizione al ROC n. 11254:

Il Concedente pubblica RdO

v

Il Concessionario emette offerta

v

Il Concedente e Concessionario firmano
contratto IRU con durata dal collaudo al
termine della concessione

|

Il Concessionario avvia attivita
d'interconnessione

v

Il Concessionario esegue collaudo
insieme al Concedente

|

Avvio dell’usufrutto
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