| DESTINATARI

Fino a 120 imprese piemontesi selezionate attraverso parametri oggettivi e indispensabili per avviare relazioni
commerciali e di fornitura con clienti internazionali del comparto progettare costruire abitare.
Il progetto si rivolge quindi a aziende che si occupano di:

Progettare e Analisi-ricerche, pianificazione territoriale, studi di pre-fattibilita
e Studi geologici, rilevazioni suolo
¢ Progettazione (architettonica, strutturale, impiantistica)
* Engineering management
¢ Sviluppo e gestione dell'investimento

Costruire ¢ Costruzione e realizzazione opere civili, industriali, commerciali ecc.
e Attivita di supporto alla costruzione e all'investimento (project construction management,
project control, servizi tecnici e sviluppo di progetti, property and facility management)
® Musei, centri congressuali ecc.
® Monitoraggio, sicurezza e telecontrollo

Abitare ¢ Interior and outdoor decoration
¢ Finiture per interni (pavimentazioni, porte e infissi, rivestimenti, pitture e vernici, pannellature,
illuminazione, refrigerazione commerciale)
¢ Arredamento e attrezzature per residenziale, hotel, uffici, scuole, negozi, musei e centri congressuali
e Tessili per arredamento
¢ Casalinghi

® Rubinetteria sanitaria, valvolame e relative lavorazioni meccaniche

LE TUE MOTIVAZIONI

Oltre ai requisiti tecnico-commerciali, ti viene richiesto:
* motivazione e convinzione per proporsi su nuovi mercati in un contesto altamente competitivo
® coinvolgimento diretto del management aziendale nel progetto
e disponibilitd a fornire in tempi brevi materiale promozionale sulla propria azienda in italiano e inglese e
informazioni che permettano di valutare potenzialita e opportunita
* volontd/interesse a collaborare con altre aziende del territorio per la creazione di un’offerta integrata.

PER ADERIRE

Occorre candidare la tua azienda inserendo il profilo aziendale su http://progetti.centroestero.org.

Le imprese candidate verranno selezionate secondo parametri di valutazione, che terranno conto della
completezza della filiera e di:
e disponibilita di risorse umane qualificate dal punto di vista commerciale (conoscenza lingue straniere) — peso
su valutazione: 9%
* contenuto tecnologico del prodotto (brevetti, spesa in R&D, programmi di ricerca nazionale e/o europea, fonti
di aggiornamento tecnologico) — peso su valutazione: 11%
* produttivita (rapporto fatturato/dipendenti degli ultimi tre anni) — peso su valutazione: 8%
predisposizione a lavorare con l'estero (fatturato export, disponibilitd di materiale informativo in lingua
straniera e disponibilita di sito web in lingua straniera) — peso su valutazione: 20%
attivita di internazionalizzazione (partecipazione a fiere internazionali, partecipazione a bandi esteri, frequenza
di partecipazione, disponibilitd di rete distributiva/partnership/accordi commerciali o produttivi all’estero,
assistenza post-vendita ) — peso su valutazione: 26%
livelli di qualita (certificazioni dell'impresa) — peso su valutazione: 6%
appartenenza a reti di impresa o altre forme di aggregazione — peso su valutazione: 6%
analisi del team di progetto — peso su valutazione: 14%

Il punteggio massimo attribuibile a ogni domanda & 5.

COSTI DI PARTECIPAZIONE

Le aziende che avranno superato la selezione riceveranno dal team di progetto una comunicazione di avvenuta
accettazione della candidatura. Contestualmente sara richiesta la compilazione del Contratto di Adesione e il
versamento della quota di partecipazione annuale pari a: Euro 400,00 + IVA 21%.

Tale quota comprendera tutte le attivitd del progetto a eccezione di taluni servizi (es. partecipazioni a saloni
e business convention) che saranno offerti a tariffe agevolate. Non saranno invece mai comprese le spese di
viaggio, soggiorno e spedizione delle campionature.
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Liniziativa fa parte del Piano
per 'Internazionalizzazione
di Regione Piemonte

e Unioncamere Piemonte

ed & cofinanziata

dal Fondo di Sviluppo e Coesione

PIF - Progetto Integrato di Filiera -
gestito da gestito da Centro Estero per
I'Internazionalizzazione (Ceipiemonte)
su incarico di Regione Piemonte,
Unioncamere Piemonte e Camere di
commercio di: Torino, Novara, Cuneo,

Vercelli, Verbano Cusio Ossola e

CENTRO ESTERO INTERNAZIONALIZZAZIONE
Agency for Investments, Export and Tourism

Promoted by Regione Piemonte and Chambers of Commerce

Alessandria. Il progetto & finalizzato
corso Regio Parco 27
10152 Torino - Italia

www.centroestero.org

allo sviluppo internazionale della
filiera piemontese partendo dalla
creazione di un'offerta aggregata

BUILDING
LIVING

di eccellenze in grado di realizzare

rif. Team Design Building Living opere finite in ambito residenziale,

tel. +39 011 6700.685/658/502/670
fax +39 011 6965456
incontract@centroestero.org

commerciale ed industriale.
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iniziativa cofinanziata con Fondo di Sviluppo e Coesione

@ REGIONE
PIEMONTE

www.regione.piemonte.it/fsc/internazionalizzazione

\PROGETTARE COSTRUIRE ABITARE



Europa Nord Africa Medio Oriente Singapore | PAESI TARGET INIZIATIVE IN PROGRAMMA 2013

Russia Area Caspio e Caucaso Paesi del Golfo Cina .
Eventi all’estero

America Latina India Corea ® The BIG 5 Saudi. Jeddah, 9-12 marzo
¢ Mipim. Cannes, 12-156 marzo
® Project Qatar. Doha, 6-9 maggio
¢ Project Lebanon. Beirut, 4-7 giugno
* Maison & Objet. Parigi, 6-10 settembre

® Expo Real. Monaco di Baviera, 7-9 ottobre Per la “sottofiliera” composta da:
® Project Iraq. Erbil, 28-31 ottobre
* Batimat. Parigi, 4-8 novembre ¢ rubinetteria: sanitaria (classica o tradizionale, monocomando, F O C U S
* Italian Luxury Interiors. Dubai, 11-14 novembre termostatica, a comando non manuale e per docce)
® Medinit. Casablanca, 13-16 novembre . ) . . o .
¢ valvolame (valvole, minuteria metallica, raccorderie, collettori, riduttori Rubinetteria
Missioni imprenditoriali all’estero di pressione, filtri e altri componenti) e Valvolame
+in Marocco, Marso/April +imprese cosiddete"subforirc” specalizate in e e diverse s
® ne! Regr'lo Unito. GIUgr}O . ) lavorazione del prodotto
[ Incontri clienti - fornitori } ® nei paesi dell’area Caspio e Caucaso. Giugno/Luglio
¢ in Mozambico e Angola. Agosto/Settembre
Attivita finalizzate all’acquisizione di nuovi ordini e commesse per la tua azienda attraverso: * in Arabia Saudita. Settembre sard messo a punto un programma di azioni mirate tra cui:
® partecipazione ad eventi internazionali (fiere, workshop, eventi commerciali) a quote agevolate ¢ in Russia, 7-11 ottobre
¢ inviti in Piemonte a clienti internazionali e organizzazione incontri e visite con fornitori piemontesi . ) ® partecipazione a fiere internazionali di settore
¢ missioni all’estero con visite presso le sedi dei potenziali clienti Eventi in Piemonte o reali . di 1 onale/ i .. d
® missioni (organizzate anche da enti nazionali) all’estero per ricerca nuove commesse, contratti, partner * Evento promozione trasformazioni e sistema aziende locali i‘lea lzzazllonel | materia edplromozmna e/strumenti di comunicazione a
¢ iniziative di raccordo domanda-offerta fra aziende piemontesi e estere * Inviti a operatori internazionali di settore oc per la valorizzazione del comparto
® assistenza per lo sviluppo dei contatti creati con i clienti ¢ formazione tecnica rivolta alle aziende di subfornitura per sviluppare
competenze richieste da operatori internazionali non tradizionalmente
[ Assistenza commerciale personalizzata } afferenti al comparto rubinetteria e valvolame.

e supporto nel contatto con i clienti di tuo interesse
¢ definizione di attivita pubblicitarie e editoriali di stampa specializzata internazionale

¢ ricerche mirate e definizione agende b2b IL VALORE AGGIUNTO DELLA FILIERA
: _ _ , TN INIZIATIVE IN PROGRAMMA
( Formazione ] Pt Il PIF Progettare Costruire Abitare & forte dell’esperienza positiva di
o . . . - R
e organizzazione moduli formativi su tematiche tecniche, interculturali e business oriented; in azienda attraverso ( INCONT RACT Plemonte ‘InContract, (?he dal 2009 acc'on}l\) agna 16? !mprese verso traguardl Eventi all’estero e in Piemonte
e : : 5\ ol desin importanti mettendole in contatto con i pitt grandi nomi della committenza
fondi interprofessionali Top sls n ralan desiy . onal * Aqua-Therm, Mosca, 5-8 febbraio
internazionale. - ’ » O~
( Utilizzo di servizi informativi e finanziari del sistema pubblico } www.piemonteincontract.com  Fino al 2012 il progetto & stato finanziato dal sistema camerale piemontese. * ISH, Francoforte, 12-16 marzo .
® Hannover Messe, Hannover, 8-12 aprile
e guida ai servizi predisposti dal sistema pubblico . . U . ) * Aqua-Therm, Kiev, 14-17 maggio
e consulenza per |'individuazione di strumenti pubblici di finanziamento (Simest/Sace) a cura dello sportello Sprint Tra.ll 2009 € 1(11,201?' I attlvllta I:Ilz)omozmnal‘e. svolta h,a gelr'lilr'ato. . Nh(‘ie.s‘t, Parigi, 19-22 novembr:e ‘ o
* supporto consulenziale su tematiche legali, fiscali, contrattuali e normative a cura di Ceipiemonte contattr dir e.ttl, con oltre 4U operator1 internazionali di settore * Inviti in Piemonte a operatori internazionali di settore
850 incontri d’affari organizzati
( Assistenza tecnica e tecnologica } e richieste d’offerta e negoziazioni per un valore di oltre € 47.000.000,00

) . . . . . . - T ® commesse acquisite dalle imprese per circa € 2.200.000,00.
® sostegno all’aggregazione tra imprese attraverso tavoli tecnici, per lo sviluppo di progetti innovativi e il

miglioramento della capacita tecnologiche delle pmi, la creazione di filiere di fornitura, I'allungamento della
catena del valore nella proposta commerciale
¢ supporto all’avvio di contratti di rete

Supporto nella partecipazione a bandi di gara internazionali ‘
attraverso i servizi %&ND&Q |

¢ formazione sulle modalita di partecipazione alle gare attraverso seminari, simulazione di casi pratici

¢ informazioni su progetti e avvisi di gara

e assistenza nelle fasi di partecipazione alle gare: recupero del capitolato e dei documenti di gara, revisione della
manifestazione di interesse, identificazione di potenziali partner locali ed internazionali

¢ individuazione e ricerca possibili partner per partecipare in gruppo o in cordata per la presentazione di offerte
e proposte vincenti




