[image: image1.png]f;r%f_lsA% 257 ’ ‘ - Cofinanziato ‘ @ | w | REGIONE
dall'Unione europea B B PIEMONTE





PR FSE Plus 2021-2027 - Priorità I, Ob. Specifico a, Azione 4
Periodo 2023-2025
PROGRAMMA MIP – METTERSI IN PROPRIO
PIANO DI ATTIVITA’
progetto di  attività        
area territoriale riferimento       
soggetto attuatore       
aspirante lavoratrice/tore autonoma/o (nome cognome)  
     
firma______________________________________________
tutor (nome cognome)
      
firma______________________________________________
Luogo e data       
SOMMARIO
1. PRESENTAZIONE SINTETICA DELL’ATTIVITÀ DI LAVORO AUTONOMO
1.1 SCHEDA DI SINTESI
1.2 ELEMENTI SALIENTI DELL’INIZIATIVA
2. SEZIONE DESCRITTIVA
2.1 Profilo del proponente
2.2 descrizione dei servizi offerti
2.3 Analisi di mercato E PIANO DI MARKETING
2.4 organizzazione e  inquadramento dell’attivita’
3. SEZIONE ECONOMICO FINANZIARIA
3.1 Previsione dei ricavi: compensi e prestazioni
3.2 previsione e analisi dei costi
3.3 previsione investimenti di avvio
3.4 fabbisogno finanziario e risorse necessarie
4. SINTESI ECONOMICA E FINANZIARIA
4.1 conto economico previsionale 
4.2 Situazione finanziaria previsionale al termine  del primo anno di Attività
5. ALLEGATI
1. PRESENTAZIONE SINTETICA DELL’ATTIVITÀ DI LAVORO AUTONOMO 
1.1 Scheda di sintesi
	Progetto di lavoro autonomo
	     

	Attività Prevista
	     

	Codice Ateco (indicare il principale ed eventuali secondari)
	     

	Sede Legale 
	     

	Lavoratore Autonomo
	     

	Recapito telefonico
	     

	Indirizzo e-mail
	     


1.2 Elementi salienti dell’iniziativa
Sintetica presentazione dell’attività di lavoro autonomo da cui emergono gli elementi salienti dell'iniziativa:

a) Tipologia di attività che si intende svolgere.
b) Promotore del progetto, competenze e motivazioni sulla scelta dell’attività.
c) Clienti a cui si rivolge.
d) Risultati economici attesi.
Riepilogo del percorso di accompagnamento (durata, attività di consulenza, ecc.)
2. SEZIONE DESCRITTIVA DEL PIANO DI ATTIVITÀ
2.1 Profilo del proponente
· Riportare i dati anagrafici del proponente: nome e cognome, età, residenza/domicilio e codice fiscale.
· Evidenziare le competenze e le precedenti esperienze del futuro lavoratore autonomo, con particolare attenzione a  quelle attinenti l’attività che intende intraprendere.
· Possesso dei requisiti per lo svolgimento dell’attività
· Spiegare le motivazioni alla base della scelta di lavoro autonomo.
Nota: allegare per l’aspirante lavoratore autonomo il curriculum vitae in formato EUROPASS 
2.2 Descrizione dei servizi offerti
Descrivere i servizi offerti nonché la relativa compatibilità tecnica ed economica  rispetto al mercato di riferimento e le principali  differenze rispetto ai servizi esistenti. Evidenziare aspetti innovativi, tipologia di bisogni che soddisfano, vantaggi offerti al cliente (valutare il livello di approfondimento in base al progetto).

2.3 Analisi di mercato e piano di marketing
Delineare l’attività e le sue tendenze di sviluppo rispetto al mercato di riferimento. 

A. Concorrenti
Identificare la tipologia e la numerosità dei principali concorrenti, individuare quali servizi offrono, quali sono i punti di forza e di debolezza della concorrenza.
B. Clienti
Identificare la tipologia di clienti: consumatori finali (Business to Consumer) e/o
intermediari (Business to Business).
Spiegare quali spazi di mercato si intende coprire.
Nel caso di clienti “consumatori finali” specificare: la dimensione del bacino su cui insiste l’attività, il profilo del consumatore (età, reddito, formazione, area geografica di appartenenza, abitudini di consumo, ecc.), le motivazioni all’acquisto (bisogno, status,ecc.).
Nel caso di clienti “business” specificare se si tratta di imprese private o/e enti pubblici,numerosità, dimensione, frequenza di acquisto, ecc.
Specificare se si sono già stabiliti relazioni/accordi con possibili clienti.
Indicare se si sono effettuate delle indagini sul campo.
C. Strategia di promozione e di inserimento sul mercato
Descrivere la strategia di  promozione e vendita dei servizi offerti e l’area territoriale di mercato dove si intende operare.
Indicare se è prevista la realizzazione di materiale informativo/promozionale (depliant, sito internet, …). 
Illustrare le azioni che si intendono intraprendere per farsi conoscere.
Indicare se il proponente è inserito in reti che possono costituire un punto di appoggio per la ricerca clienti e l’aggiornamento professionale.
D. Analisi dei punti di forza e debolezza (SWOT)
(quando significativa)
In merito all’iniziativa, illustrare:
Punti di forza.
Punti di debolezza.
Opportunità di mercato e di settore.
Rischi di mercato e di settore.
Fornire indicazioni sulle modalità studiate per supplire alle debolezze e affrontare i rischi.
2.4. Organizzazione e inquadramento dell’attività
Indicare l’organizzazione e la sede operativa fissa dove verrà materialmente svolta l’attività specificando (ove possibile) l’indirizzo (abitazione del titolare, studio, struttura di coworking, servizio presso i clienti ecc….)

Indicare se sono previsti collaboratori e/o dipendenti.
Indicare l’inquadramento dell’attività: attività libera, protetta, iscrizione a quale albo, ecc. 
Posizione previdenziale.
Eventuali altri adempimenti.
3. SEZIONE ECONOMICO FINANZIARIA
3.1 Previsione dei ricavi: compensi e prestazioni
Indicare le quantità unitarie di servizi che si prevede di fornire, il relativo prezzo unitario.

Proiezione dei flussi economici e finanziari presumibilmente generati dalla nuova attività nei primi due anni (per il primo anno vengono intesi i primi 12 mesi dalla data di avvio).
DETTAGLIO RICAVI 1° ANNO DI ATTIVITÀ

	Prodotti/servizi
	Unità di misura
	QUANTITA’
	Prezzo unitario
	Fatturato
	Incidenza  %

	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     


Ipotizzare la crescita annua di fatturato per il 2° anno:
	INCREMENTO FATTURATO
	VALORI IMPUTATI

	Fatturato complessivo anno 2
	Euro         


3.2 Previsione e analisi dei costi 
Indicare i costi che l’attività dovrà sostenere distinguendoli in fissi e variabili (quando
presenti). Se l’attività richiede fornitori particolarmente strategici indicarli (ad esempio nel caso di attività che richiedono particolari strumenti di analisi/misurazione…).

Indicare se sono previsti collaboratori e/o dipendenti.
COSTI FISSI

	DESCRIZIONE
	ANNO 1
	ANNO 2

	
	IMPORTO
	%
	IMPORTO
	%

	Costo lavoro autonomo
	     
	     
	     
	     

	
	
	
	
	

	TOTALE COSTO LAVORO AUTONOMO 
	     
	     
	     
	     

	Spese legate al locale
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	TOTALE SPESE LEGATE AL LOCALE 
	     
	     
	     
	     

	Spese commerciali
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	TOTALE SPESE COMMERCIALI
	     
	     
	     
	     

	Spese amministrative
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	TOTALE SPESE AMMINISTRATIVE
	     
	     
	     
	     

	Altri costi fissi
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	TOTALE ALTRI COSTI FISSI
	     
	     
	     
	     

	Ammortamento
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	TOTALE AMMORTAMENTO
	     
	     
	     
	     

	Manutenzione beni
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	TOTALE MANUTENZIONE BENI
	     
	     
	     
	     

	TOTALE COSTI FISSI
	     
	     
	     
	     


COSTI VARIABILI (SE PRESENTI)  (1)
	Prodotto/servizio
	Prezzo unitario
	Di cui materie prime/merci
	Di cui materiale di consumo
	Totale costi variabili unitari (A)
	Costi variabili %
	Quantità prodotte anno 1 (B)
	Tot. Costi variabili (AxB)

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	TOTALE GENERALE COSTI VARIABILI ANNO 1
	
	
	
	
	
	
	     


(1) Variare la tabella se le tipologie di costi variabili sono diverse da quelle indicate. La tabella dovrà essere compilata tenendo conto di tutti i prodotti/servizi offerti. 
3.3 Previsione investimenti di avvio
Piano degli investimenti: indicare i costi ed investimenti di avvio,  gli eventuali investimenti di lunga durata necessari all’attività, con l’indicazione dei relativi importi (al netto di IVA), l’anno in cui sono e saranno effettuati, durata dei beni in base alla loro obsolescenza.
Crediti.
INVESTIMENTI

	DESCRIZIONE
	VALORE ACQUISTO
	DURATA ANNI
	AMMORTAMENTO

	
	Anno 1
	Anno 2
	Anno 1
	Anno 2
	Anno 1
	Anno 2

	Immobilizzazioni immateriali
	     
	     
	  
	  
	     
	     

	
	
	
	
	
	
	

	TOTALE IMMOBILIZZAZIONI IMMATERIALI
	     
	     
	  
	  
	     
	     

	Brevetti opere d’ingegno, licenze e marchi
	     
	     
	  
	  
	     
	     

	
	
	
	
	
	
	

	TOTALE BREVETTI OPERE INGEGNO LICENZE E MARCHI
	     
	     
	  
	  
	     
	     

	Attrezzature industriali e commerciali
	     
	     
	  
	  
	     
	     

	
	
	
	
	
	
	

	TOTALE ATTREZZATURE INDUSTRIALI E COMMERCIALI 
	     
	     
	  
	  
	     
	     

	Attrezzatura informatica
	     
	     
	  
	  
	     
	     

	TOTALE ATTREZZATURA INFORMATICA
	     
	     
	  
	  
	     
	     

	Arredamento
	     
	     
	  
	  
	     
	     

	TOTALE ARREDAMENTO
	     
	     
	  
	  
	     
	     

	Automezzi strumentali all’attività
	     
	     
	  
	  
	     
	     

	TOTALE AUTOMEZZI
	     
	     
	  
	  
	     
	     

	Altri immobilizzi materiali
	     
	     
	  
	  
	     
	     

	TOTALE ALTRI IMMOBILIZZI MATERIALI
	     
	     
	  
	  
	     
	     

	TOTALE INVESTIMENTI
	     
	     
	  
	  
	     
	     


(La tabella è indicativa e potrà essere adattata a seconda della tipologia di attività)

3.4 Fabbisogno finanziario e risorse necessarie 
Individuare le modalità con cui verrà coperto il fabbisogno finanziario e in particolare:

mezzi propri impiegati dal titolare;
ricorso a finanziamento distinguendo fra privati (familiari, ecc.) e bancari, specificando la banca d’appoggio, la tipologia, l’importo indicativo, la durata del finanziamento  e il tasso di interesse;
altri canali di finanziamento.
Inserire il prospetto del fabbisogno finanziario elaborato con eventuale software.
4. SINTESI ECONOMICO- FINANZIARIA 
La sintesi economica-finanziaria del progetto di lavoro autonomo è rappresentata dai seguenti prospetti:

·  Conto Economico Previsionale
· Situazione finanziaria previsionale al termine  del primo anno di attività
4.1 Conto Economico Previsionale
	DESCRIZIONE
	ANNO 1
	ANNO 2

	Compensi e prestazioni

	     
	     

	Eventuali rimanenze finali di magazzino

	     
	     

	Totale componenti positive di reddito
	     
	     

	Eventuali rimanenze iniziali di magazzino

	     
	     

	Acquisti (materie prime e di consumo ecc.)

	     
	     

	Spese per servizi 

	     
	     

	Affitto - leasing


	     
	     

	Compenso Personale collaboratori

	     
	     

	Contributi previdenziali

	     
	     

	Remunerazione del soggetto


	     
	     

	Ammortamenti

	     
	     

	Interessi passivi su eventuali finanziamenti

	     
	     

	Altri interessi passivi

	     
	     

	Altri costi

	     
	     

	Totale componenti negative di reddito
	     
	     

	Risultato lordo
	     
	     


4.2 Situazione finanziaria previsionale al termine  del primo anno di attività
	IMPIEGHI
	IMPORTI

	Immobilizzazioni (al costo di acquisto)
	

	Materiali
	     

	Immateriali
	     

	Finanziarie
	     

	Crediti verso Clienti
	     

	Rimanenze finali di magazzino (eventuali)
	     

	Cassa e Banche Attive
	     

	Eventuali altre Attività
	     

	TOTALE IMPIEGHI
	     

	
	

	FONTI
	

	Mezzi propri impiegati dal titolare
	     

	Risultato lordo
	     

	Debiti verso fornitori
	     

	Altri debiti verso banche
	     

	Fondi di ammortamento
	     

	Altri debiti e passività
	     

	TOTALE FONTI
	     


6. ALLEGATI

· Prospetto flussi di cassa (eventuale);
· eventuali elaborazioni realizzate con ulteriori strumenti/metodologie quali, a titolo esemplificativo: business model canvas, value proposition canvas, empahty map canvas;
· Curriculum in formato Europass, sottoscritto dall’interessato e completo di autorizzazione al trattamento dei dati personali;
· Altro (se significativo per il progetto).


