Q75

IAVY

CLICKWOOD

Il legno giusto a casa tua con un click

EEREGIONE  .=#
W WPIEMONTE %






http://www.istat.it/it/archivio/58343
http://www.istat.it/it/archivio/58343
http://www.istat.it/it/archivio/58343

Il contesto socioeconomico a cui l'idea progettuale fa
riferimento e quello dei 1,3 milioni di Piemontesi che
usano assortimenti di origine forestale per scaldare la
propria casa, per cucinare o produrre acqua calda
sanitaria.

Si tratta di un contesto sociale molto variegato, per lo
piu concentrato in ambito montano, in secondo luogo in
ambito agricolo e periurbano, ma che con le nuove
tecnologie del mercato si spinge sempre piu

frequentemente in contesti urbani (stufe a pellet, caldaie
a tronchetti, a pellet o miste).

Gli assortimenti energetici  legnosi  possono
rappresentare la sola fonte energetica, oppure
un'integrazione ai sistemi di riscaldamento tradizionali
piu costosi (GPL, gasolio) o a fonti energetiche
innovative (fotovoltaico termico, pompe di calore) o
rappresentare fonti energetiche occasionali, ma che nel
complesso originano una richiesta di circa 140.000 m?
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L'idea progettuale nasce dalla consapevolezza che il mercato del legno a scopo
energetico negli ultimi anni si & profondamente modificato e che per rimanere
nel settore in modo competitivo le imprese devono adeguarsi alle nuove
richieste, cercando in anticipo di offrire proposte sostenibili per i produttori, i
consumatori e per I'ambiente.
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I nuovi aspetti caratterizzanti la richiesta del mercato risultano essere:

* domanda di assortimenti energetici piu irregolari in termini quantitativi
e temporali - incapacita o difficolta delle imprese a rispondere a
richieste irregolari

* necessita di minor impegno temporale e fisico da parte dei consumatori
nella gestione degli assortimenti energetici e necessita di certezza del
quantitativo consegnato

* consumatori piu attenti agli aspetti ambientali e legali riferiti alla
provenienza degli assortimenti acquistati = aumenta quindi la richiesta
di legna a "Km zero", con impronta ecologica ridotta, certificata (FSC o
PEFC) a garanzia di una provenienza nota e legale degli assortimenti

* richiesta occasionale di assortimenti energetici pronti all'uso

* richiesta di servizi accessori ed integrativi alla semplice fornitura degli
assortimenti

* necessita di riduzione del gap tecnologico ed informatico delle imprese
del settore forestale

* necessita di cooperazione fra imprese del settore forestale

* _presidio della montagna
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Rete di imprese

Per garantire in modo compiuto e professionale un servizio adeguato sul fronte del pes
riscaldamento da biomassa forestale sono richieste svariate competenze che non possono i
essere detenute da un unico operatore; é quindi necessaria la cooperazione di piu soggetti

con abilita, formazione, attrezzature e compiti differenti.

L'incapacita di cooperazione fra le imprese forestali & pero cronica; il primo obiettivo del
presente progetto e quindi quello di eliminare gli ostacoli alla collaborazione, sfruttando i
moderni strumenti normativi disponibili (reti di imprese), al fine di definire un gruppo di
lavoro leale, efficace, che garantisca un servizio duraturo, efficiente e al passo con le nuove
tecnologie.




L'idea quindi e quella di modificare,
innovandolo, il sistema di vendita della
legna da ardere, diversificando gli
assortimenti, il confezionamento, le
dimensioni delle consegne, le modalita
di ordinazione e di consegna (tramite
la creazione di un sito internet),
lavorando alla costituzione di una rete
di imprese che porti al cliente finale
non solo la legna, ma nel caso sia
richiesto, un servizio piu approfondito
(assistenza tecnica completa).

Allo stesso tempo il partenariato fornisce opportunita di scambio e di crescita per le imprese,
per gli studi professionali, per le pubbliche amministrazioni e le associazioni che ne fanno parte
a vario titolo.

L’obiettivo principale € di migliorare le prestazioni economiche delle imprese forestali
coinvolte, ma con ricadute positive in tutto il comparto.







La possibilita di ampliare la rete d'impresa, a livello
locale o regionale, consentira:

*una migliore programmazione temporale degli
interventi in bosco, collaborando con gli enti territoriali
adibiti alla gestione delle proprieta forestali e
sfruttando gli strumenti disponibili per la gestione

aggregata,

* una piu efficace condivisione di macchine, tecnologie,
prodotti e clienti;

*una migliore pianificazione degli investimenti,
consentendo nel complesso un aumento della
competitivita e della produzione, con riduzione di
alcuni costi diretti.







Diversificazione degli assortimenti: la rete d'impresa dispone e consegna a domicilio, una
ricca varieta di assortimenti energetici legnosi, diversi per dimensione (diverse lunghezze della
legna), tipologia (legna tenera e legna dura) e impacchettamento.

In particolare sono state implementate:

“*la scatola di cartone: contiene trai 10 ec
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ulteriormente il nostro impatto sull’'ambiente e i costi, e contribuire a fidelizzare il
consumatore.
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